
START-UPLesentreprises,nouvellecibledesstart-updel’autoconsommationsolaireGREENTECH
Les jeunes pousses
affinent leurs modèles
pour cibler les sites
industriels et
commerciaux.

Un marché encore
naissant, dans lequel
la start-up Enrise,
qui annonce une levée
de fonds, se lance.CamilleWongAprèslaruéeverslespanneauxsolaireschezlesparticuliers–etl’émergenced’unemyriadedestart-upsurcecréneau–,lesjeunespoussestournentdésormaisleurregardverslesentreprises.Leurobjectif:équipertoituresetpar-kingsdepanneauxphotovoltaï-ques,etproposerdessolutionsdestockageadaptées.«L’undesprincipauxfreinsrestelecoûtquereprésentecetyped’instal-lation.C’estlàquenousintervenons,enprenantenchargel’ensembleduprojet.Nosclientsn’ontnil’expertisetechnique,nil’envied’investirdescapex»,expliquePaulAstrup,cofondateurd’Enrise.Sastart-upvientdelever8millionsd’euros(dont3millionsdedette).UntourmenéparSETVenturesetAsterionVentures,aveclesoutiendeRingCapital,AFIVentures,ClimateClubetdeBpifrance.Enriseproposeunesolutiondetiersinvestissement:ellefinancelesinstallationsens’appuyantsurdespartenairesfinanciers(fonds,banques…)etleslouesurladuréeàsesclients.Sicesdernierssouhaitentinvestireux-mêmes,elledéveloppeleprojet

poureuxetlesaccompagnedansundossierdefinancement.
Immobilier commercial
et industrielL’autoconsommationsolairepourlesegmentindustrieletcommer-cial(«C&I»danslejargon)apourvertudenepasartificialiserparlessols,toutenrépondantauxbesoinsd’entreprisessouventénergivores.«Lesecteurresteassezbalbutiant,maisilyaunmarchéimportantàprendre,notammentsurlepetitC&I,avecdessitesplusagilesetflexibles,capablesdecommanderplusrapide-ment»,remarqueAlexandreMor-dacq,associéchez360Capital.Lesstart-updoiventnéanmoinsêtrecapablesdes’appuyersurunréseausolidededistribution:four-nisseurs,installateursbienfor-més…Cemêmeréseaudoitpouvoirsuivrelechangementd’échelledelajeunepousse.Unegageuredansuncontexteoùlademandedepan-neauxsolairesaugmenteplusvitequelenombred’installateurs.Autreenjeu:développerdesoutilstechnologiquesefficacespouriden-tifierlesbonssitesetconcevoirdes

installationssurmesure,chaquebâtimentétantdifférent.Leterraindejeuestencorevaste.SelonuneétuderéaliséeparRolandBergeren2023,rapportéepar«PVMagazine»,seules30%desinstalla-tionsC&Idetaillemoyenneétaientenautoconsommation,lesautrespréférantvendreleurproduction.Lacroissancedel’autoconsomma-tionsurlesgrandestoituresaétélimitéeà10%en2023.EnFrance,lesegmentBtoBestpousséparledécrettertiaire,quiimposelasolari-sationoulavégétalisationdestoitu-resdesbâtimentsdeplusde1.000m2.LaloiAPER(accélérationdesénergiesrenouvelables)encadre,elle,l’obligationd’installerdesombrièressolairessurlesparkingsd’unecertainesurface.Ilyaquel-quesmois,l’arrêtéditS21a,desoncôté,baissélestarifsd’achatdessur-plusd’électricitéproduite.Dansl’idée,cecoupderabotdanslesaidespubliquespoussenéanmoinsl’autoconsommation,et,avecelle,lestockage.Aulieudelavendreauxénergéticiens,l’électricitéseraitconsommée.Dansledétail,Enrise,
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quirevendique«unecentainedeprojets»(Invesco,Dekra,Iroko,Intermarché…),proposeunesolu-tioncléenmainpermettantauxpropriétairesmultisitesd’équiperleurslocataires.Lastart-upgèreleprojet,maiss’appuiesurunréseaud’installateurs.Lesprojetsd’auto-consommationvaaussiinclurelestockageviadesbatteries.Uneautrejeunepousse,Newablecrééepardeuxanciensd’Unibail,déve-loppeuneapprocheverticaliséesurl’immobilierpourconcevoirdesprojetssolairesadaptésàdesprofilsdeconsommationimportants.

Du résidentiel au BtoB ?Desoncôté,StorioEnergy,quialevé5millionsd’eurosl’annéedernière,installedesbatteriessurdessitesindustrielsetcommerciauxpuislesopère,avecl’objectifdevaloriserlaflexibilitédecesbatteriessurlesmarchésd’ajustementetdeservi-cesréseau.Enfacedecesnouveauxentrants,lesgrandsgroupes–EDF,Engie,TotalEnergies…–proposenteuxaussidesoffresd’autoconsom-mationdestinéesauxentreprises.Enparallèle,plusieursstart-updurésidentiel,àl’imagedeBeemEnergy,envisagentdeciblerleseg-

mentprofessionnel.Unmoyendesediversifierpourlesstart-updirigéesverslesparticu-liers,misesàmalparlabaissedelaTVA(de10%à5,5%)surlespan-neauxsolaires,annoncéeenmarsdernier…maiseffectiveseulementenoctobreprochain.Uneffetd’aubaineinversé,quiparalyselemarchéàcourttermealorsmêmequelamesureestcenséelerelan-cer.n

Lesstart-upéquipentlesparkingsdepanneauxphotovoltaïques.Photo Laurent Grandguillot / RÉA
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